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Spole¢nost ATREA je jednou z nejvyraznéjsich firem v oblasti TZB na ¢eském trhu. Vznikla v roce 1990 jako

soukroma firma Ing. Petra Moravka, CSc., ktery se od pocatku zaméril na otazku rekuperace tepla. Rekuperaci

v 90. letech obecné nebyla vénovana pozornost, dnes je v8ak jeji uloha kli¢ova. O historii i sou¢asnosti spoleénosti
jsme si povidali s jejim majitelem Ing. Petrem Moravkem, CSc., a obchodnim feditelem Ing. Danielem Moravkem.

1990 - vznik soukromé firmy
1996 - transformace firmy na pravnic-
kou osobu ATREA, s. 1. 0

1999 - rekonstrukce vyrobni haly s plo-
chou 4 000 m2

2003 - realizace nové aerodynamické
zkuSebny

2005 - zalozeni sesterské spolecnosti
ATREA SK; s. . 0., na Slovensku

Ing. Petr Moravek, CSc. (dale jen P. M.)
Spolecnost vznikla trochu mimo nas obor
vzdélani, jsme oba zaméfenim stavebni inze-
nyfi. Jesté davno pred zalozenim firmy jsem
vidél velkou pfilezitost v zavedeni principu re-
kuperace odpadniho tepla, timto tématem
jsem se zabyval jiz od 70. let minulého stole-
ti. Tehdy se o ni prakticky nehovorilo, energie
bylo vSude dost. Citil jsem, ze v budoucnosti
bude jednou z dominant uréujicich dalsi vyvoj
spoleénosti a oboru viibec. Jako prvniv Evro-
pé jsme vyuzili k rekuperaci plastové vyméni-
ky, a byt jejich zavedeni nebylo jednoduché,
doséhli jsme brzy vynikajicich vysledkd z hle-
diska Gc¢innosti. A pravé na rekuperaci, nebo
|épe na Uspore energii, jsme postupné posta-
vili vSechny nase produkty.

Ing. Daniel Moravek (dale jen D. M.)
Toto zaméfeni bylo tak nové, ze jsme prv-
nich deset let existence spolecnosti neusta-
le odpovidali na otazku, co je to rekuperétor,
a vysvétlovali zakladni myslenku. Da se jed-
noduse fici, ze jsme zpocatku viibec nepro-
pagovali vyrobky jako takové, ale predevsim
vlastni princip zpétného ziskavani tepla.

P.M.: Zacinalo se samoziejmé Uvérem a na
pocatku nebylo vlastné nic. Nebyly prostory,
finance ani lidi, byl jenom dobry napad a silnd
vile. Spolec¢nost si postupné budovala svo-

je misto na tuzemském i zahraniénim trhu,
probihaly certifikace, firma se organizacné
utvrela do samostatnych divizi.

D.M.: Od zac¢éatku jsme také hodné spolupra-
covali s praxi. Vyvoj vyrobkl se vzdy odvijel od
konkrétnich pozadavkd, zkuSenosti z projek-
t0 a reakci ze staveb. Na zacatku jsme kratce
méli i viastni skupinu montérd, ktera zajistovala
montaz kompletnich systémd, takze jsme méli
velmi rychlou a kvalitni zpétnou vazbu na ve
nové. A to si myslim, ze je pro kazdou vyrobni
firmu dlleZité, aby védéla, pro¢ néco vyrabi, pro
koho to vyrabi a predevsim jaké s tim ma zakaz-
nik zkusenosti — ato i s instalaci a provozem.
P.M.: Myslim, ze ndm dost nahréla skute¢nost,
Ze jsme vzdélanim stavebni inzenyfi a mame
nad Cisté strojirenskym pojetim uréity nadhled.
Je pro nés snadnéjsi zohlednit vyznam akumu-
lace, architekturu budovy, orientaci stén, kon-
strukéni systém, ve, co spolu souvisi. Vzdu-
chotechnika je pouze jednim z néstrojd pro
vytvofeni prijemného prostfedi pro Zivot.

D.M.: Viyvoj byl pomérné organicky. Prvni a z&-
kladnivyrobnifadou byly jizzminované kompakt-
ni rekuperacni jednotky pro obcanské i primys-
lové stavby, které dodnes tvori ndpli Cinnosti
prvni divize. PFi posuzovani energetickych ztrat
objektl se ukazalo, Ze velky prostor pro Uspory
energif je v oblasti velkokuchyni. A na zakladé
této potfeby vznikla druhd divize — Vétrani ku-

Sidlo spolecnosti v Jablonci nad Nisou

chyni, kterd ma v soucasnosti dominantni posta-
veni na ¢eském trhu v oblasti vyroby digestofi
a velkoplosnych vétracich strop. Tyto vyrobky
kromé vétrani zajistuji i osvétleni, a tedy mikro-
klima jako takové. Treti divize Vétrani a teplo-
vzdusné vytapéni rodinnych domd a bytl vznik-
la odstépenim z pdvodni prvni divize, protoze
se ukdzalo, ze rodinné domy je treba fesit kon-
ze samotnou vzduchotechnickou jednotku, ale
Ze je tfeba se také zabyvat rozvody, koncovymi
elementy, zdroji tepla, montazi, servisem a v ne-
posledni fadé i poradenstvim a vzdélavanim.

D.M.: Méfeni a regulace tvofi samostatnou
Ctvrtou divizi, ktera zajistuje podporu v oblasti
regulace pro tfi pfedchozi divize. Je to velkou
vyhodou, zkuenosti z prdmyslové regulace se
daji Uspé&sné vyuzit i v regulaci malych jedno-
tek v rodinnych domech a naopak. Kdyz se na-
priklad podivate na regulaci nasich vétracich
jednotek pro rodinné domy, naleznete funk-
ce, které nemaji zadné jiné podobné jednotky
v Evropé. Je to proto, Ze jejich vyrobci nemaji
zkuSenosti, nemaji zpétnou vazbu.

P.M.: Ano, produkty, které nabizime ve viech
divizich, jsou plvodni vyrobky, na vétsinu z nich
vlastnime patenty a uzitné i primyslové vzory
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a podobné. Nic jsme neprevzali, nekoupili li-
cenci. S vyrobou jsme zacali od pocétku nasi
¢innosti, nejprve ve velmi skromnych podmin-
kéch. Postupné, jak firma expandovala, rozsifo-
vali jsme i vyrobni prostory. Od pocatku jsme
véechny produkty vyrabéli vyhradné sami. Ma
to nékolik vyhod — nad vyrobky si udrzujete
plny dozor a méte okamzitou zpétnou vazbu.

P.M.: Ano, ale je také nejrizikovéjsi. Firma nese
plnou zodpovédnost za v3e, coz neni v nasich
krajich moc obvyklé. Nastanou-li pfi dovozu a ob-
chodovani problémy, firmy se snadno zbavuiji zod-
povédnosti; to je pro nas soucasny trh typické.

D.M.: To je tézka otazka, protoze v kazdé z na-
Sich divizi jsou vyrobky, které maji velmi silné
postaveni na trhu, a nechtél bych proto jmeno-
vat jeden konkrétni produkt. Myslim, ze nasi
hlavni devizou — spole¢nou pro vdechny nase
vyrobky — je nase propojeni s praxi. Vime na-
priklad, ze velikost a kompaktnost jednotek je
pro montazni firmu a investora v sou¢asnosti
zasadni, proto se timto smérem dlouhodobé
ubirdme i pfi jejich vyvoji.

D.M.: Krizi pocitujeme podobné jako vSechny
firmy ve stavebnictvi. Pokud se domy nestavi,
je samoziejmé, ze klesne poptavka i po jejich
vybaveni. Jinou véci, kterou viak takeé silné vni-
méme, je obrovsky tlak na cenu, ato astoina
Ukor kvality a technického feseni. Toto je velmi
nezadouci a silné kontraproduktivni a nemusi
se v kratké budoucnosti investordim vyplatit.

P.M.: Otazka ceny je dokonce siln&jsi nez fe-
Seni Uspornych opatfeni, které je na trhu nyni
silné propagovano. Zakaznici upfrednostiuji
okamzitou Usporu financi a okamzita Feseni
pred vyrazné vy3si isporou v budoucnosti.

Vyrobni hala

D.M.: Ur¢ité jde o dobry stimul; minimalné
proto, Ze se o Uspory energii zacala zaj-
mat Sirsi vefejnost. Pojem pasivni diim se
timto zplGsobem dostava do Sirsiho pove-
domi, pfestava to byt pouze pojem pouzi-
vany odborniky. Jind véc je, nakolik se to
projevi ve skuteéném zvySeni poptavky.
Podle mého nazoru bude vétsina financi
sméfovat do jednodussich opatfeni, jako
je zateplovani a vyména oken. Je otazkou,
zda tyto dotace povedou ke zvySeni vystav-
by pasivnich domda.

P.M.: Ja véFim, Ze ano. PFi nasich konzul-
tacich, které se pravidelné konaji ve Sko-
licim stfedisku v Koberovech, mam moz-
nost mluvit se z&jemci o stavbu pasivniho
domu. Lidé jsou velmi dobfe informovani
a presné védi, co je ¢eka. A pravé dotace
z programu mize rozhodnout, zda zajem-
ci dosahnou na hypotéku, nebo ne. Samo-
zfejmé& pokud mluvime o domé s rozpo¢-
tem do tfech miliond, pfi nakladné stavbé
jiz dotace samozfejmé nebude mit tak roz-
hodujici vyznam.

P.M.: Koncepce pasivniho domu je opravdu
Casto v dnedni dobé prezentovéana jako ja-
kasi luxusni zaleZitost. Pfitom jde vlastné je-
nom o logicky vysledek zohlednujici mysle-
ni nasich pfedkl — pokud chci Setfit, tak si
postavim rozumny diim, ktery nebudu zby-
te€né vytapét, vétrat, chladit. Je to vlastné
urcity navrat ke kofendm.

D.M.: Prezentovat pasivni diim jako nadstan-
dard je vlastné pfesné naopak, nez by tomu

mélo byt. Tim se vlastné ztraci ta plvodni
myslenka, Ze pasivni ddm ma byt Usporna
a optimalizovana stavba. V Koberovech se
snazime zijemce i Sirokou vefejnost infor-
movat nazorné, v redlném domé v pasivnim
standardu si mohou vSe prohlédnout a vyz-
kouset. V budoucnosti budou mit zajemci do-
konce moznost v jednom z domi kratkodobé
bydlet, aby se mohli pfesvédcit, jaky komfort
takovy dlim nabizi a co vlastné pasivni bydle-
ni znamena v praxi.

Co se tyce vyroby a plsobeni firmy, velmi
radi bychom pokracovali v nasi dosavadni
strategii, tedy ve vyrobé a kompletnim za-
jisténi nadich dodavek s vyuzivanim zpé&tné
vazby a poznatkd z praxe.

v

narozen v roce 1946

zakladatel a majitel spole¢nosti ATREA
absolvent Fakulty stavebni CVUT v Praze
e dizertace na téma Racionalizace spo-
tfeby energii

autor mnoha patentl a uzitnych vzord
z oblasti Uspor energii

narozen v roce 1973

obchodni feditel ATREA

absolvent Fakulty stavebni CVUT v Praze
od roku 1991 trvale pdsobi ve spolec-
nosti ATREA

Rozhovor pripravila Petra Stavova
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